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En résumé

METHODE DE LA VALEUR DE REFERENCE - DETERMINATION DU PRIX UNITAIRE

1. Les modifications supplémentaires liées a la révision dutexte quiontété apportées ne modifientaucunement les
politiques ou procédures existantes comprises dans le présent mémorandum.

2. Des précisions ontété apportées a ’expression « ventes aupremier niveau commercial ».
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l* Agence des services  Canada Border
fn:untallers du Canada Services Agency

Ottawa, le 9 ao(it 2013

MEMORANDUM D13-7-1

METHODE DE LA VALEUR DE REFERENCE
— DETERMINATION DU PRIX UNITAIRE

Le présent mémorandumindique et explique
comment déterminer le prix unitaire en vertu de la
méthode de la valeur de référence.

Références législatives

Les articles 47, 48, 51 et52 de la Loi sur lesdouanes :

http://laws-lois.justice.gc.ca/fra/lois/C-52.6/section-1.html.

LIGNES DIRECTRICES ET
RENSEIGNEMENTS GENERAUX

1. Laméthodede lavaleurde référenceestemployée
lorsque les conditions de la transactionvisant les
marchandises importées sont telles que'importateur ne
peut déterminer lavaleuren douane selonaucune des
méthodes d’appréciation précédentes. L’ importateur peut,
en vertu des dispositions du paragraphe 47(3) de la Loi sur
lesdouanes, inverser I’ordre d’application dela méthode
de la valeur de référence (article 51) et de la méthode de la
valeur reconstituée (article 52). Le prix unitaire est la base
surlaquelle un calculde la valeuren douaneen vertude la
méthode de référence est effectué.

Prix unitaire

2. Le prix unitaire est le prixauquel le plus grand
nombre d’unités est vendu.

3. Parexemple, apres leurimportation au Canada, des
marchandises sontvendues surlabase d unprix courant
comportant des prixunitaires favorables pour les achats
effectués en grandes quantités.

Quantité Prix Nombre Quantité totale

par vente unitaire deventes venduea

chaque prix
1210 unités 100$ 10 ventes de5 unités
5 ventes de 3 unités 65 unités

11 a25 unités 95$% 5 ventes de 11 unités 55 unités
plus de
25 unités 0% 1 vente de 30 unités

1 vente de 50 unités 80 unités

Le plus grand nombre d’unités vendues aun prix donné est de 80
unités; en conséquence, le prix unitaire est de 90 $.

4. Comme autre exemple, deuxventesont lieu. Dans la
premiére vente, 500 unités sont vendues au prixde 95 $

chacune. Dans laseconde vente, 400 unités sont vendues
au prix de 90 $ chacune. Dans cet exemple, le plus grand

nombre d’unités vendues a un prixdonné est de 500; en
conséquence, le prix unitaireestde 95 $.

5. Troisieme exemple : diverses quantités sontvendues a
des prix différents, tel que démontré dans le tableau
suivant:

Ventes

Quantité par vente Prixunitaire
40 unités 100 $
30 unités 0%
15 unités 100 $
50 unités 95 3%
25 unités 105 3%
35 unités 0%

5 unités 100 $

Nombre total de ventes

Quantité totale vendue Prixunitaire
65 unités 0%
50 unités 953
60 unités 100 $
25 unités 105 $

Dans cet exemple, le plus grand nombre d unités
venduesaun prixdonnéestde 65; en conséquence, le
prix unitaire estde 90 $.

Exigences

6. Afin de déterminer le prix unitaire, les ventes utilisées
doivent étrefaites a des personnes quise situentau
premier niveau commercial apres 'importationet qui :

a) nesont pasliées auxvendeurs des marchandises
en question; et

b) n’ontfourni, directementou indirectement, sans
frais ou a co{t réduit, aucunedes marchandises ou des
services (aides) visés au sous-alinéa 48(5)a) (iii).

7. L’expression « ventes au premier niveau

commercial » désigne le niveau au cours duquel est
survenue la premiere vente conclue sur le marché intérieur
aprés I'importation et inclutles ventesa un acheteura
n’importe quelniveau commercial (par exemple, un
grossiste, un distributeur, ou un détaillant). Lors de la
détermination duprixunitaire, le niveau commercial de
I’acheteurne sera pas pris en compte. Cettedisposition
exclut les ventes parunvendeur quiest lié a ’acheteur, ou
les ventes parun vendeura un acheteur quia fourniune
aide (voir paragraphe 6).
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8. Lorsque les marchandises sontimportées au Canada a
la suite d’'unevente,y compris toutaccord devente qui
n’est pas conclu au moment de I’'importation,
Papplicabilité de la méthode de la valeur transactionnelle
(article 48) devrait étre considérée avant toute autre
méthode d’établissement de la valeur. Siune
détermination dela valeuren vertu desarticles 48450 ne
peut étre effectuée, laméthode de la valeur de référence
peut étre applicable s’ily a une vente des marchandises au
premier niveau commercialaprés la venteou I’accord de
vente quiaincité le transfert international des
marchandises. Laméthode de la valeur de référence
prévoit que lavaleuren douanesoit baséesurun prix
unitaire provenantde la vente de marchandises apres leur
importation et nond’une ventequia incité le trans fert
international des marchandises.

9. DL’exemple suivantdémontre la fagon dontle prix
unitaire doit étre déterminé dans les cas ot un importateur
vend a différents niveauxcommerciaux au Canada.

Ventes aux distributeurs

Quantité par vente Prixunitaire
6000 unités 09 $
5700 unités 098 $
1000 unités 1,00 %

Ventes aux grossistes

Quantité par vente Prixunitaire

2000 unités 1,00 $

1900 unités 1,04 $

1500 unités 1,06 $
Ventes aux détaillants

Quantité par vente Prixunitaire

4000 unités 1,00 $

2500 unités 1,08 $

1500 unités 110$
Nombre total de ventes

Quantité totale vendue Prixunitaire

6000 unités 09 $

5700 unités 098 %

7000 unités 1,00 %

1900 unités 1,04 $

1500 unités 1,06 $

2500 unités 1,08 $

1500 unités 1,10 $

Dans cet exemple, le plus grand nombre d’unités, un
totalde 7000 a été vendua 1,00 $. Le prix unitaire est
doncde1,00$.

Nombre suffisant de ventes

10. Le paragraphe 51(3) précise que, lors de la
détermination du prixunitaire, il doity avoirun nombre
suffisantde ventes pour permettre la détermination d’un
tel prix
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11. Le nombre de ventes quiconstitue un nombre
suffisantdépendra des circonstances et des pratigques en
matiére de commercialisation entourant!’ importation et
les ventes au Canada des marchandises importées.

12. Parexemple, siseulement unfaible pourcentage des
marchandises importées est vendu dans les délais prévus
au paragraphe 51(2), ces ventes peuvent étre jugées
acceptables auxfins de ’établissementd’un prixunitaire
sile prixauquelelles sontvendues estconforme au prixde
vente habituel des marchandises. Ce prix habituel peut étre
indiqué dans une liste « authentique » avec factures
commerciales a ’appuiou, lorsqu’une telle liste n’est pas
utilisée, parI’examen des transactions récentes de
I’importateur.

13. Le prix unitaire auquelle plus grand nombre de
marchandises estvendu ne sera pas acceptable sice
nombre ne représente qu’un faible pourcentage du nombre
total de ventes de ces marchandises.

14. Cependant, il y aurades cas ot uneseule vente pouna
constituer un nombresuffisant pour permettre de
déterminerun prix unitaire. Parexemple :

a) uneseule unité estimportée et la nature des
marchandises esttelle qu’aucune marchandise
identique ousemblable n’a été importéeou n’est
susceptible d’étre importée dans les délais prévus au
paragraphe 51(2). Dans ce cas, le prix unitaire ne peut
se fonderquesurune seule vente et celle-cisera
considérée comme représentant un nombre suffisant
deventes.

b) 1000 unités d’unarticle donné sontimportées et
une seule vente, comprenant les 1000 unités, est faite
au Canada dans les délais prévus au paragraphe 51(2).
Dans ce cas,uneseule ventea lieu, mais puisqu’elle
constituela quantité totale importéeet qu’aucune
autre venten’est possible, elle sera considérée comme
représentantun nombre suffisantde ventes.

15. Un prix unitaire déterminé d’aprés une seule vente de
marchandises importées antérieurement, comme dans les
exemples a) et b) du paragraphe 14, ne seranormalement
pas acceptable pour déterminer la valeur d importations
futures de marchandises identiques ou semblables. Les
circonstances entourant toute importation future devraient
&tre étudiées pours’assurer que les ventes au Canadan’ont
pas subide changements importants auxniveauxdes
guantités et des prixauxquels les marchandises ontété
vendues. Cependant, siles marchandises importées sont
vendues a un seulniveau commercialeta un seul prixde
fagon continue et quece prixest justifié parune liste de
prix « authentique » avec factures commerciales a I’appui
ou par plusieurs ventes antérieures qui rendent compte des
pratiques de commercialisation habituelles de
I'importateur, 'unique vente de marchandises importées
antérieurement peut étre acceptable pour déterminer le
prix unitaire.
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Taxe sur les produits et services

16. Lors de la détermination duprix unitaire, il faut
exclure, s’il y alieu, le montant de la taxe surles produits
etservices outouteautretaxe de venteau détail au pays
quiest ajouté au prixde vente des marchandises, ou inclus
dans le prix (consultezle MémorandumD13-2-5, Valeur
endouane : leseffets de la taxe sur les produits et
services).

Ajustements au prix unitaire

17. En vertu de laméthode de lavaleurde référence, le
prix unitaire des marchandises vendues auxtermes des
alinéas 51(2)a), b) ou c) est ajusté en retranchantun
montant pour les éléments indiqués au paragraphe 51(4)
(consultezle MémorandumD13-7-3, Méthode de la
valeur de référence— déductions du prix unitaire).
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Renseignements supplémentaires

18. Pour plus de renseignements, communiquez avec le
Service d'informationsur la frontiere de ’ASFC (SIF) :
Appels duCanada et des Etats-Unis (sans frais) :

1-800-461-9999

Appels del'extérieurdu Canada et
des Etats-Unis (des frais
d'interurbains‘appliquent) :
1-204-983-3550 ou 1-506-636-5064

ATS:1-866-335-3237

Communiqueravec nousen ligne (formulaire web)
Communiqueravec IASFC du site Webde I’ASFC
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http://www.cbsa-asfc.gc.ca/publications/dm-md/d13/d13-2-5-fra.html
http://www.cbsa-asfc.gc.ca/publications/dm-md/d13/d13-7-3-fra.html
https://cbsa-asfc.gc.ca/contact/bis-sif-fra.html
https://www.cbsa-asfc.gc.ca/contact/csform-formulairesc-fra.html
https://cbsa-asfc.gc.ca/contact/menu-fra.html

REFERENCES
BUREAU DE DIFFUSION — DOSSIER DE L’ADMINISTRATION CENTRALE -
Direction des programmes commerciaux 79070-4-5
REFERENCES LEGALES — AUTRES REFERENCES -
Loi surlesdouanes D13-2-5, D13-7-3

CECI ANNULE LES MEMORANDUMS «D » —
D13-7-1, le 9 mars 2001

Les services fournis par I’ Agence des services frontaliers du
Canadasont offerts dans les deuxlangues officielles.

L srient oo Comninls
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